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Receita Total ( Builder + PME ) 

Builder; 
171 

PME; 
10987 

Total da base de clientes 
ativos 

Builder PME

85% 

15% 

Representação Geral da 
Receita 

Builder PME

35% 

20% 

28% 

17% 

LTV ( Total da base de 
clientes ativos ) 

+ 5 anos 1 ano 2 a 3 anos 3 a 5 anos

1% 10% 

89% 

0% 

Receita por atividade 
(Builder) 

Desenvolvimento Eventuais

Recorrente Setup

Dualtec em números 



Alguns dos nosso clientes de missão crítica 

http://www.brandsclub.com.br/
http://www.ilocal.com.br/
http://www.clickon.com.br/
http://www.drogariasaopaulo.com.br/
http://www.mh1.com.br/
http://www.arisp.com.br/
http://www.mcdonalds.com.br/
http://www.guest.com.br/
http://www.osteocamp.com.br/


Exame PME 

                    Em 2012 classificada 

                    em 129° lugar.  

 

 

 

 

250 empresas que mais crescem. 

                    Em 2013 classificada 

                    em 81° lugar.  

 

 

 

 

Para os realizadores do estudo e para a Dualtec a classificação não é uma 

questão fundamental, mas o desafio de continuar no ranking em 2013! 



Great Place to Work no Brasil 

Nós somos uma das  

100 melhores empresas 

para se trabalhar do 

Brasil! 
 
A premiação é muito concorrida e este 

ano se inscreveram  1095 empresas da 

área de TI e Telecom, com gigantes da 

indústria como Google, Microsoft, Oracle, 

Vivo entre outras. 

Nosso RH foi reestruturado a dois anos e 

que esta é a primeira vez que 

participamos, diversas empresas estão 

tentando a quatro anos e não conseguem 

entrar na lista... 

   

É um mérito coletivo, que todos nós 

colocamos a Dualtec entre as 100 

melhores logo na primeira tentativa! 



O primeiro a evangelizar OpenStack no Brasil 



Cool Vendor 



 

Inovação  

+ 

MKT 

1to1 

 

Migração 

para  

Cloud 

Aquisição 

da 

Inicio como um  

Internet 

Service 

Provider 

(IPS)  e 

desenvolvedor 

Histórico 
Time line 

1988       1994               1996              1999               2004                             2009                 2011           2012         2013           2014 

Os primeiros 8 anos, 

como a fabrica, 

comércio e serviços 

de equipamentos de 

telecomunicações. 

Mais de 

5.000  

radio 

modems 

fabricados 

e instalados 

Migração da 

infrastrutura 

para Data 

Center 

Optiglobe 

(TIVIT) 

Consolidação como 

provedor corporativo 

de Internet (ISP). 

Foco em clientes 

de missão critica 

Foco total como um  

Cloud Builders 

 

Cloud 

Builder 

 

 

 

26 
Anos 

 

Investidor 

Estratégico 

 + 

Astella 

 1ª estratégia disruptiva 

2ª estratégia disruptiva 

3ª estratégia disruptiva 

 

BNDES 

Informação estratégica 



A informação estratégica e o negócio 

1 – Pensar na frente (5 anos) 3 – Construir  (ou redefinir) 

a estratégia  

2 – Consumir o máximo de 

informações de fontes  

seguras e estratégicas. 

4 – Rodar o mercado: Clientes, 

leads, investidores com o conceito 

da nova estratégia 

5 – Cada apresentação 

muitos questionamentos... 

6 – Não dava certo, recuar, 

realinhar e tentar de novo! 

9 – Conseguir 

consumidores / 

investidores! 

8 – Aguentar meses de testes e melhorias! 7 – Oba, a estratégica 

parece ser aderente! 

10 – Chegamos lá! 



Obrigado 

 
Lauro de Lauro 

  

Sócio fundador e CEO da Dualtec - Cloud Builders. Empreendedor, há mais de 30 anos avalia, 

desenvolve e cria tecnologia.  

Cursou Física na Pontifícia Universidade Católica de São Paulo (PUC-SP). 

De 1992 a 1996, atuou como Chief Technology Office (CTO) da Agência Estado (S. A. 

O Estado de São Paulo), onde pôde aplicar diversas tecnologias de difusão de informações 

em tempo real para o mercado de capitais.  

Focado em soluções para a web, vem combinando desde 1996 o conhecimento tecnológico e a 

experiência comercial e de marketing para inovar e acrescentar valor. 

 

Contatos: 

lauro@dualtec.com.br 

br.linkedin.com/in/laurodelauro 

@LaurodeLauro 

(11) 5033-5900 


